
Apprentissage d’outil CRM 

Veille Concurrentielle 

Plan de Prospection

Création de site internet pour une entreprise

Respecter le cahier des charges

Création de Maquettes Graphiques 

Prospection d’entreprises locales ciblées

Gestion et mise à jour des contacts dans le CRM du

club

Création d’une campagne e-mailing pour la

promotion d’un match

Titre Développeur Web Web Mobile
Avenir 84- 2023

Bac Vente Prospection
Négociation et Relation Client 

Lycee Aristide Briand Orange 
2017-2020

Chargé de Développement & Marketing
Sportif club de Volley USPVA 
Décembre 2025- Aujourd’hui

Préparateur de Commandes Drive Auchan
2024 

Préparation de commandes pour les clients 

Gestion et organisation des rayons 

Chargé de Développement & Marketing Sporif

ALEO INNOVATION

Damien LEGER 

6 rue Godin Nîmes

damienleger13@gmail.com

06/95/93/98/40

Étudiant en Marketing

Sportif 

PROFIL

CONTACT

COMPETENCES

CENTRES D’INTERETS 

EXPERIENCE 

FORMATION 
En formation Chargé de Marketing &
Développement Sportif avec Aléo Innovation,
je recherche une structure sportive pour
l'accompagner dans le développement de ses
partenariats. 
Dynamique et orienté résultats, je souhaite
mettre mes compétences en prospection,
communication et sponsoring à son service.

 Gestion d’un outil CRM 

Prospection Physique Négocation

et relation client B2B

CommunicatIon Digitale Sportive

 

Tennis ( 30 )

Lecture ( développement personnel)

Passion Numérique 

DAMIEN
 LEGER

Développement commercial &
sponsoring – secteur sportif

31/10/2001
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